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oummering och nyckeltal

Ny strategisk inriktning - mot l6nsamhet
Andra kvartalet préglades av en positiv utveckling av
bruttomarginalen samtidigt som forsaljningen paverkades
av tuffa makroekonomiska faktorer. Huvudfokus har varit att
stalla om mot var nya strategi som utgors av var SaaS-
plattform och logistikl6sning Spherio Solutions samt att
agera mot att skrdadda om var kostnadskostym. Vi glads
Over att ha signerat vara forsta kunder till Spherio Solutions
och arbetar fortsatt intensivt for att dessa skall bli fler. Vi
blickar med tillforsikt fram emot nar vi borjar se den
finansiella effekten av var férandringsplan.
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Mikael Wiborgh, Tf. VD

Perioden januari-juni 2022

Nettoomsattningen uppgick till 4 541 Tkr (6 533)
motsvarande en minskning med 30 procent.

Bruttomarginalen uppgick till 41 procent (34).
EBITDA uppgick till -13 221 Tkr (13 275).
Rorelseresultatet uppgick till -15 835 Tkr (-14 105).
Resultat efter skatt uppgick till -15 848 Tkr (-14 127).
Resultat per aktie uppgick till -0,61 kr (-0,73).

Kvartalet april-juni 2022

Nettoomsattningen uppgick till 2 830 Tkr (4 175)
motsvarande en minskning med 32 procent.

Bruttomarginalen uppgick till 42 procent (33).
EBITDA uppgick till -6 128 Tkr (-7 477).
Rorelseresultatet uppgick till -7 544 Tkr (-8 2086).
Resultat efter skatt uppgick till -7 551 Tkr (-8 218).
Resultat per aktie uppgick till -0,29 kr (-0,43).

1. Rorelseresultat fore avskrivningar och nedskrivningar av materiella och immateriella anlaggningstillgangar. For vidare definition av nyckeltal, se sida 21.

2. Proforma inkluderar Spherio Group AB (publ) samt RE/WAY AB. Syftet med att redovisa proforma &r att ge en bild av hur koncernens finansiella stallning och resultat hade
sett ut per 2022-06-30 om de bolag som foérvarvats under perioden, eller dér avtal om férvarv har kommunicerats, hade sett ut om deras resultat for perioden hade
konsoliderats med den befintliga delen av koncernen. Proforman som presenteras i denna delarsrapport visar hur det konsoliderade resultatet for Spherio Group AB (publ)
hade sett ut om alla kommunicerade forvarv fram till datumet fér denna delarsrapport hade konsoliderats fran och med 2021-01-01. Fér fler detaljer och definition av

proforma, se sida 16.
3. R12 avser summering av de senaste fyra kvartalens nettoomséttning proforma.
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Visentloa hindelse
Jnier och effer perioden.

Andra kvartalet

Forsta kvartalet

« | januari rekryterades Gustaf Torling som Chief Brand
Officer med uppdraget att starka gruppen och dess
varumarken samt utveckla designen och upplevelsen
pé plattformen.

| januari tecknades avtal om forvarv av samtliga aktier i
RE/WAY, ett e-handelsbolag inom luxury-segmentet.
Forvarvet fullfoljdes i februari genom att emittera och
tilldela 813 559 aktier i Spherio Group till séljarna.

+ | samband med férvarvet av RE/WAY genomférdes en
riktad nyemission av 4 591157 aktier till en
teckningskurs om 2,31 kronor per aktie, vilket medfor
en emissionslikvid om cirka 10,6 Mkr.
Kapitalanskaffningen skedde i syfte att bland annat
finansiera bolagets planerade fortsatta expansion.
Genom den riktade nyemissionen starktes
aktiedgarbasen ytterligare med strategiska aktiedgare
sdsom First Venture och Gainbridge Capital genom
fonden Gainbridge Novus Nordic.

Avtal tecknades under februari med loungewear-
varumarket A part of the art och det norska
modevarumarket Monel.

« | mars tecknades tre nya avtal med hem- och
inredningsvarumarket Layered, sportmodevarumarket
ICANIWILL och lounge- och swimwear-varumarket
Nikben.

» Under forsta kvartalet har Ytrades organisation stallts
om for att moéta forandrade marknadsfoérutsattningar,

samt for att starka forutsattningarna for fortsatt tillvaxt.

Det har inneburit en minskad personalstyrka och ett
skifte i kompetensbehov for att kunna leverera i
enlighet med bolagets okade tech-fokus.

« Under april presenterades koncernens utveckling mot ett
Okat techfokus dar verksamheten kommer att bedrivas
inom tre affarsgrenar - Tech, Logistics och eCom.

Ytrade Group bytte namn till Spherio Group genom
beslut om adndring av bolagsordning pa arsstamman den
13 maj 2022.

Under kvartalet tecknades nya avtal med
modedistributéren Welcome, och denimvarumaérket
AI|DNYM samt premiumvarumarkena Understatement och
Filippa K.

| maj avgick David Knape som VD for Spherio Group och
Mikael Wiborgh tilltrade som tf. VD och koncernchef.

| juni ingick Spherio Group avtal med sina tva forsta
kunder till den nya SaaS-plattformen Spherio Solutions.

Handelser efter periodens utgang

I juli ingick Spherio Group avtal med sin tredje kund till
Spherio Solutions.

| juli beslutades om riktade emissioner av konvertibla
skuldebrev om totalt 8,9 MSEK till en grupp investerare
och styrelseledamoter i Spherio Group, vilket gors i
syfte att finansiera bolagets fortsatta satsning pa SaaS-
plattformen Spherio Solutions. Beslutet godkandes av
den extra bolagsstdmman som hélls i augusti.
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V0-Kommentar

Sedan jag tilltradde rollen som tillférordnad VD i maj har
jag tillsammans med ledning och styrelse haft fullt fokus
péa att genomféra den forandringsplan som initierades i
bérjan av aret med syfte att skapa stabilare kassafloden
och snabbare na lbnsamhet. Vi har satt tydliga mal och
med vart kompetenta team och kraftfulla insatser under
aret ar vi pa god vag att na dit. Jag vill passa p4 att ta
tillfallet i akt och tacka for det fértroende jag fatt och
amnar forvalta det vél. Det ar spannande tider som vantar
for Spherio Group!

Kvartalets utveckling

Under andra kvartalet var koncernens nettoomséttning

2 830 Tkr vilket ar en minskning med 32 procent.
Anledningen &r lagre volymer pé plattformen Yaytrade
gallande bade antal samarbeten och produkter samt
svagare efterfragan i vissa produktgrupper, med minskad
trafik och snittordervarde som foljd. Trenden vi ser ar ett
minskat globalt konsumentfortroende, déar véar viktigaste
marknad Sverige noterade den ldgsta nivan pé tjugofem
ar.

Re/Way utvecklas fortsatt starkt och nar en
nettoomsattning om 759 Tkr, vilket motsvarar en tillvaxt
om 125 procent och en bruttomarginal om 39 procent.
Under kvartalet redovisar RE/WAY en EBITDA-marginal pa
11 procent. RE/WAY bidrar darmed till koncernen med ett
positivt EBITDA-resultat och en slimmad
rérelsekapitalstruktur, samtidigt som det starker
mojligheten for omstallning till positivt kassaflode och
EBITDA-resultat pa koncernniva.

Koncernen redovisar en bruttomarginal om 42 procent
under kvartalet som starkts med hela 9 procentenheter,
vilket framfor allt drivs av att nara 50 procent av
nettoomsattningen kommer fran selektivt inkopta
produkter. Vi nar bruttomarginaler pa enskilda slapp pa 65
procent och nar en férvantad genomfoérséljning av de
produkter vi kopt in.

Spherio Solutions - steg mot
finansiell styrka

Under kvartalet lanserade vi var SaaS- och logistiklésning
Spherio Solutions som maojliggor for foretag att lansera
egna digitala butiker for utférsaljningar av secondhand,
overlager, returer och provkollektioner. Det ar gladjande
att vi redan har signerat vara tre forsta kunder till
plattformen, vilka driftsatts i september 2022. Den nya
intaktsmodellen som I6sningen innebéar gor att vi
diversifierar vara intéaktsfloden, vilket starker var affar dven
vid tuffare marknadsklimat. SaaS-l6sningen bidrar till
stabilare kassafldéden genom en dterkommande manatlig
intdkt och en hanteringsintakt per produkt, och gor oss
mindre beroende av var kommission pa nettosélda
produkter. Tillsammans mojliggor detta for den
omstéllning vi befinner oss i som innebar en tydligt 6kad
finansiell styrka och skalbarhet framat. Vart fulla fokus
ligger nu pa att etablera samarbeten med fler spannande
varumarken och ser med tillforsikt pa intresset fér Spherio
Solutions inom fashion och dven inom lifestyle/home-
segmenten.

Forandringar i organisationen

I maj genomférdes namnbytet fran Ytrade Group till
Spherio Group for att tydliggora vart okade tech-fokus och
for att framhéva koncernens tre affarsgrenar - tech,
logistics och eCom. Under &rsstdmman valdes &ven Luca
Di Stefano till styrelseordférande for koncernen, vilket vi ar
mycket glada dver. Luca har lang erfarenhet fran flera
tillvaxtbolag och med ett brett kontaktnat och mycket
energi hjalper han oss framéat i hogt tempo.

Fokusskiftet mot SaaS-plattformen Spherio Solutions
staller mindre resursintensiva krav pa var organisation
vilket kommer fortsatt paverka omfattningen av var
personalstyrka under aret. Utéver det har vi genomlyst
hela var kostnadsbas och genomfort kostnadsbesparingar
for att stélla om mot var nya strategiska inriktning. Det
innebar att nar vi nar full effekt av den pagéende
omstallningen under fjarde kvartalet i ar, kommer vi ha 20
till 25 procent lagre 6vriga externa kostnader samt
personalkostnader jamfort med andra kvartalets nivaer.

Fokus framat

Spherios absoluta fokus framat &r att fortsatt genomféra
var férandringsplan och i juli beslutades om riktade
emissioner om totalt 8,9 MSEK for att finansiera satsningen
pa var SaaS-plattform. Vi arbetar aktivt med att fortsatta
attrahera nya kunder till Spherio Solutions samtidigt som
kostnadskostymen skraddas om till att bli langsiktigt
hallbar. Sammantaget gor vi detta for att skyndsamt ga
mot EBITDA-I6bnsamhet och ett positivt kassaflode. Vi
bedodmer att de genomférda och kommande
forandringarna inom Spherio Group kommer att leda till en
starkare koncern péa bade kort och lang sikt.

Mikael Wiborgh, Tf. VD Spherio Group AB (publ)
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Om Spherio

Om gruppen

Spherio Group (Spherio) bygger och utvecklar en sfar av
bolag och tekniska I6sningar i granslandet mellan tech,
logistik och eCom. Inom de tre omradena driver bolaget
marknadsplatser, logistiklésningar och en ledande SaaS-
plattform som majliggor for varumarken och féretag att
hantera egna digitala butiker for forséljning av
secondhand-produkter, dverlager, returer och
provkollektioner. Produktkategorierna som séljs pa
marknadsplatserna och SaaS-plattformen just nu
inkluderar klader, vaskor, skor, accessoarer, beauty och
home.

Spherios vision ar att bli en ledande tech- och ecom-grupp
med fokus pa cirkular konsumtion. Spherio ar baserat i
Sverige och bolagets aktie 4r sedan 2021 noterad péa
Nasdaq First North Growth Market.

Bolag och losningar

Spherio bestar idag av Spherio Solutions, Yaytrade och
RE/WAY. Spherio Solutions &r koncernens egenutvecklade
SaaS-plattform som mojliggor for varumarken och foretag
att skapa sina egna secondhand-butiker och hantera egna
utforsaljningar av Overlager, returer och provkollektioner.

Bade Yaytrade och RE/WAY ar plattformar som erbjuder
forsaljning av secondhand-produkter at privatpersoner
inom premium- och lyxsegmentet. Yaytrade erbjuder dven
varumarken och féretag mojligheten att sélja 6verlager,
returer och provkollektioner pa plattformen (“Brand
sales”). Spherio tillgodoser behoven i hela
forsaljningskedjan - fran foradling och databerikning,
produktexponering, forséljningsprocess och kundsupport
till logistik och distribution.

Tillvaxtstrategi

Spherio ar i en tillvaxtfas som syftar till expansion under de
kommande aren. Bolaget verkar inom tre affarsgrenar;
Tech, Logistics och eCom. Med ett stort fokus pa tekniken
bakom Spherios egenutvecklade handelsplattform finns
stora affarsmojligheter. Genom vidareutveckling av
plattformen majliggors en helt ny vertikal och delar av
plattformen ligger till grund for bolagets SaaS- och
logistiklosning Spherio Solutions som lanserades under
andra kvartalet 2022, och dar de forsta kunderna driftsatts
i september 2022. Vidare ser bolaget fortsatt goda
utvecklingsmajligheter i partnersamarbeten med premium
varumarken inom activewear och outdoor samt home,
accessories och beauty.

Affarsidé

Spherio Group erbjuder cirkulara shoppingupplevelser
genom att koppla samman konsumenter, varuméarken och
féretag pa sina plattformar och tekniska l6sningar. Spherio
tillhandahaller en SaaS-plattform och marknadsplatser for
kop och forséljning av nya och begagnade produkter pa
ett effektivt och cirkulart satt.

Vision
Spherio Groups vision ar att bli en ledande tech, logistik
och ecom-grupp med fokus pa cirkular konsumtion.
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Aftarserenar & losningar

Spherios verksamhet bedrivs inom tre affarsgrenar som
utgors av Tech, Logistics och eCom.

» Tech. Spherios tech-verksamhet tar sin utgangspunkt i
den egenutvecklade tekniken bakom marknadsplatsen
Yaytrade som besitter ett starkt underliggande véarde.
Genom att vidareutveckla plattformen mojliggdrs en
helt ny vertikal dar delar av plattformen séljs som SaaS-
plattformen Spherio Solutions. SaaS-plattformen utgor
ett av Spherios intaktsben med aterkommande
manatliga intékter fran kunder som anvander
plattformen, vilket bidrar till ett stabilare och mer
forutsagbart kassaflode.

« Logistics utgors av Spherios logistikfunktion med ett
centrallager i Jonképing som med hjalp av en
tredjepartslosning kan hantera betydande volymer.
Spherios logistiklosning kan skapa stora synergieffekter
for forvarvade foretag och samtidigt anvandas som en
|6sning for de varumarken bolaget samarbetar genom
sin SaaS-platform. Spherio har en skalbar och gedigen
logistik vilket varit en grundbult i bolagets struktur och
ambition sedan start. Logistikmodellen ger goda
forutsattning att pa kort tid kunna expandera
verksamheten pa ett kostnads- och tidseffektivt satt.

« eCom utgors i dagslaget av marknadsplatserna
Yaytrade och RE/WAY. Genom digitala butiker och
premium secondhand har marknadsplatserna ett tydligt
fokus pa cirkular och hallbar konsumtion.
Marknadsplatserna tillgodoser behoven hos flera
kundkategorier genom att bade erbjuda secondhand-
forsaljning for privatpersoner och influencers samt
forsaljning av Overlager, returer och provkollektioner for
varumarken och féretag.

Spherios bolag & l6sningar

Yaytrade

Pa Yaytrade kan privatpersoner handla premium fashion
och livsstilsprodukter fran varumarken och féretag som
genom Yaytrades digitaliserade “pop-up-butiker” saljer
overlager, provkollektioner och returer (“Brand sales”).
Sedan 2020 har Bolaget lanserat éver 60 Brand sales med
over 35 olika varumarken och modebolag. Genom
Yaytrade driver Bolaget dven forsaljning av premium
secondhand frén privatpersoner och influencers déar
anvandarna skapar sin egen e-butik med annonser och kan
anvanda bolagets pick-up service. Yaytrades intakter
bestar av en pa forhand avtalad kommission per sald
produkt.

RE/WAY

RE/WAY erbjuder en marknadsplats online for secondhand-
forséljning av dkthetsverifierade lyxartiklar. Hela
forsaljningsprocessen - fran prissattning till fotografering
till snabb forsaljning och leverans - skots av bolaget. RE/
WAY &r en stark uppstickare inom svenska cirkulara
marknadsplatser. Forséljningen drivs genom den digitala
marknadsplatsen samt via externa internationella
aterforsaljare. RE/WAY har sedan starten 2020 utvecklat
sin plattform och sitt varumarke, etablerat internationella
inkopskanaler och natverk samt under 2021 borjat sin
forsaljning med en genomgéende hég genomforséljning.
RE/WAYs intakter bestar av en péa férhand avtalad
kommission per sald produkt.

Spherio Solutions

Spherio Solutions &r en egenutvecklad SaaS-plattform och
logistiklosning som lanserades under andra kvartalet 2022.
SaaS-plattformen ar en plug-and-play white label-l6sning
med fullt integrerad tech- och logistikfunktionalitet som
inkluderar betal- och transportlésningar. SaaS-plattformen
mojliggor for varumaérken och foretag att driva sina egna
digitala secondhand-butiker som komplement till deras
befintliga affar, vilket kan bidra till en 6kad omséattning,
lojalare konsumenter och cirkular konsumtion. Dessutom
kan plattformskunderna driva egna utforséaljningar av
overlager, provkollektioner och returer med full kontroll
over sitt varumarke och sina konsumenters kundresa.
Tjansten hjélper dven aktorer som idag enbart bedriver
forsaljning offline att digitalisera sin affar och lansera en e-
handelslosning. Detta innebar att varumarken och foéretag
via Spherio Solutions erbjuds en heltdckande 16sning fran
logistik till e-handel.

Spherio Solutions i samarbete med Aarke

Support
Forséaljningsrapportering
Returerhantering
Kundservice

Logistik
Behovsanalys
Lagerhantering
Dropshipping

.
Service
iallaled
Forsaljning Annonser
Ordermottagning Produktfotografering
Forsaljningsprocess Annonsproduktion
Marknadsféring och PR Onlinebutik



Spherio Group AB (publ) halvarsrapport januari-juni 2022

irkular Konsumtionsmodel

Spherio tror pa cirkuldr konsumtion och &r stolta att H 1 2 1

genom sina bolag och lésningar kunna bidra till att Bldrar tl” ha"bar konsumtlon
forlanga och modeprodukters livsldngd. Modeindustrin Bolagets forsaljning av provkollektioner, dverlager och
bidrar idag till cirka 10 procent av de globala returer skapar méjligheter for foretag att ge sina redan
koldioxidutslappen. Genom Spherios affarsmodell kan producerade produkter en chans att nd konsumenten i de
privatpersoner och varumérken vara en del av fall da varumarkets traditionella kanaler inte ar aktuella.
férandringen i riktning mot ett mer resurseffektivt och Den dverhidngande risken &r annars att produkterna aldrig
cirkulart fléde. Spherio har delat in sina dtagande i tre kommer till forsaljning och i varst fall branns eller hamnar i
strategiska omraden; Empowering People, Be Planet deponi. Spherio kan darfor bidra med ett minskat

Postive och Prosperity for All som ska genomsyra hela resurssvinn, en intaktskalla fér varumarket och ett minskat
koncernens hallbarhetsarbete. behov av ramaterial.

Secondhand-marknaden vaxer

Allt eftersom marknaden fér secondhand vaxer okar ocksa
efterfrdgan pa marknadsplatser som kan ta vara pa och
sélja modeféretagens varor. Det skapar ett behov av en
extern part som hanterar secondhand férséljning da
modeféretagen sjélva oftast inte har kapaciteten att
hantera de logistikfloden som det innebar. Spherio, genom
sina plattformar och |6sningar, méter detta behov och
bidrar pa sa satt till minskad resursanvandning dar klader
ateranvands, repareras och minskar behovet av ramaterial.
Genom att handla secondhand minskar koldioxidutslappen
med cirka 80 procent per plagg, vilket ger stora effekter
pa den globala modemarknaden. Forskning visar ocksé att
marknaden for cirkulara affarsmodeller inom modehandeln
kan bespara upp till 143 miljoner ton av vaxthusgaser till ar
2030, baserat pa den 6kade efterfragan pa secondhand
produkter och konsumenters férandrade livsstilar.

Cirkular konsumtion
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Verksamhetens ufvecking

Januari-juni 2022

Organisation

Spherio har under perioden genomfort betydande
organisatoriska forandringar for att optimera
verksamheten och tydliggora bolagets tech-fokus. Det
innebar en minskad personalstyrka och ett skifte i
kompetensbehov for att kunna leverera i enlighet med
bolagets 6kade tech-fokus. Under andra kvartalet har det
lett till en fortsatt omstéllning av organisationen for att
mojliggora Spherios nya strategiska inriktning.

Namnbyte till Spherio Group

Genom beslut pa arsstimman den 13 maj dndrade
koncernen namn frén Ytrade Group till Spherio Group.
Syftet med namnbytet ar att tydliggora koncernens nya
fokus med verksamhet inom tre affarsgrenar - Tech,
Logistics och eCom.

Lansering av Spherio Solutions

Under maj 2022 lanserades SaaS-platformen och
logistiklésningen Spherio Solutions som baseras pa
koncernens egenutvecklade teknik och innebar att externa
kunder kan integrera Spherios produkt som en “plug-and-
play” och white label-l6sning som mojliggor for kunder att
lansera en fullt integrerad transaktionell digital butik,
under eget varumarke, med tillhérande logistik. Nar de
forsta kunderna driftsatts kommer SaaS-plattformen
generera manatliga aterkommande intékter och per
hanterade produkter, vilket resulterar i ett nytt intaktsben
och en jamnare forsaljning samt kassafléde for koncernen.
Utrullningen av SaaS-platformen ar planerad att
intensifieras under hosten 2022.

Under juni och juli 2022 tecknade Spherio avtal med sina
tre forsta kunder for Spherio Solutions som kommer att
driftsattas pa plattformen i september 2022. Avtalen har
tecknats med tva kunder inom fashion-segmentet vilka &ar
Trendmark (fér varumarket Sebago) och lvana Helsinki
samt Aarke inom home-segmentet.

Utveckling marknadsplattformar

Under forsta halvaret visade Yaytrade en minskad
forsaljning. En bidragande faktor till
forsaljningsminskningen ar farre antal brand sales
samarbeten med farre produkter per sldpp, jamfort med
samma period 2021 i kombination med farre besokare.

Under forsta halvaret visade RE/WAY en kraftig
forséljningsokning. En bidragande faktor till
forsaljningsokningen ar stark efterfragan pa produkterna, i
kombination med en utokad bredd i produkterbjudandet
samt fler besokare.

Kommersiella avtal inom eCom

Spherios varumarken Yaytrade och RE/WAY arbetar aktivt
for att etablera partnerskap med vélkanda
premiumvarumarken for att skapa attraktiva och exklusiva
plattformar och samtidigt sakerstalla fortsatt tillvaxt.

Under forsta kvartalet 2022 tecknades avtal med
loungewear-varumérket A part of the art, hem- och
inredningsvarumarket Layered, sportmodevarumarket
ICANIWILL och varumérkena Nikben och Monel.

Under andra kvartalet tecknades fyra nya avtal, med
modedistributéren Welcome, denimvaruméarket ADNYM
och premiumvarumarkena Understatement och Filippa
K. Filippa K &r historiskt en av Yaytrades storre
salmarbetspartners med ett flertal framgéngsrika brand
sales.

Forvarv av RE/WAY

| januari 2022 tecknade Spherio avtal om forvarv av
samtliga aktier i RE/WAY, ett svenskt e-handelsbolag inom
luxury-segmentet. Yaytrade och RE/WAYs verksamheter
kompletterar varandra val och Spherio ser starka synergier
inom forsaljning, marknadsféring, logistik och
vidareetablering av varumarket. Spherio har som avsikt att
accelerera tillvéxten for RE/WAY.

Kopeskillingen bestar av en fast del om 2,4 Mkr samt en
tillaggskopeskilling om maximalt 9,88 Mkr som baseras pa
RE/WAYs framtida EBITDA-resultat for rakenskapsaren
2022-2024. Den fasta kdpeskillingen har erlagts i form av
813 559 nyemitterade aktier i Spherio. | februari 2022
fullféljdes forvarvet och Spherio har konsoliderat RE/WAY
som ett dotterbolag. Transaktionen forvéantas innebéra en
6kad omséttning och férbattrad Idnsamhet for Spherio pa
en konsoliderad EBITDA-niva.



Spherio Group AB (publ) halvarsrapport januari-juni 2022

Hiangiell information

Perioden januari-juni 2022

Nettoomsattning

Under perioden uppgick nettoomsattningen till 4 541 Tkr
(6 533), vilket ar en minskning med 30 procent jamfort
med motsvarande period féregédende ar. Den minskade
nettoomsattningen ar huvudsakligen hanforlig till farre
antal brand sales-samarbeten pé Yaytrade med farre
produkter per slapp, jamfort med samma period 2021.
Under perioden uppgick nettoomsattningen for RE/WAY till

1489 Tkr (561) vilket motsvarar en dkning med 166

procent. Okningen ar framfér allt hanforlig till ett breddat

produktsortiment och fler forséljningskanaler som

sammantaget lett till en 6kad efterfragan pa bolagets

produkter.

Bruttoresultat & bruttomarginal

Under perioden uppgick bruttoresultatet till 1 883 Tkr
(2 226), vilket ar en minskning med 15 procent jamfoért med

motsvarande period foregaende &r. Minskningen ar
framforallt hanforlig till minskad nettomsattning.

Bruttomarginalen uppgick till 41 procent (34), vilket
motsvarar en 6kning med sju procentenheter. Okningen ar
hanforlig till att Yaytrade under forsta samt andra kvartalet
2022 arbetat med selektiva inkdp av 6verlager, samples
och returer vilket lett till en starkare bruttomarginal jamfort
med forsaljning via den historiskt storsta andelen av
forsaljningen som varit via kommissionsmodell. Brutto-

resultat och marginal starks dven av den dkade

nettoomsattningen samt starkta bruttomarginalen pa RE/

WAY.

Rorelseresultat

Rorelseresultatet for perioden uppgick till -15 835 Tkr
(-14 105). Rorelsemarginalen uppgick till -205 procent
(-168).

Rorelseresultatet paverkades negativt av den minskade
nettoomsattningen, samt av hogre personalkostnader och
hogre avskrivningar av immateriella anlaggningstillgangar.
Majoriteten av avskrivningarna &r kopplade till
balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och liknande
arbeten vilka uppgick till 2 082 Tkr (802), samt dvervéarden
fran forvarv, dar de forvarvsrelaterade avskrivningarna
som ar tvingande enligt K3 uppgick till 501 Tkr (O).

Rorelseresultatet paverkades positivt av minskade 6vriga
externa kostnader, vilka uppgick till -7 931 Tkr (- 10 102),
hanforligt till minskade logistikkostnader pa grund av
fardigstalld centralisering till lagret i Jonkdping samt lagre
marknadsféringskostnader. Férandringen forklaras dven av
hoga kostnader i jamforelseperioden kopplade till notering
pa Nasdagq First North Growth Market.

Resultat

Resultat efter skatt uppgick for perioden till -15 848 Tkr
(14 127). Resultat per aktie uppgick till -0,61 kr (-0,73).

Kassaflode och likvida medel

Periodens kassaflode uppgick till -7 329 Tkr (18 588).
Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 623 Tkr
(24 836). Kassaflodet fran den I6pande verksamheten
uppgick till 13 776 Tkr (13 077).

Finansiell stallning

Per den 30 juni 2022 uppgick det egna kapitalet i
koncernen till 14 302 Tkr (33 019) och likvida medel
upp%ick till 623 Tkr (24 836). | januari 2022 genomférdes
en riktad nyemission som tillférde bolaget en
bruttoemissionslikvid om 10 600 Tkr. Efter periodens
utgéng, i juli 2022, beslutades om riktade emissioner av
konvertibla skuldebrev om totalt 8 900 Tkr, vilket
godkandes av den extra bolagsstdmman som holls i
augusti.
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Hiansiell inormation

Kvartalet april-juni 2022

Nettoomsattning

Under kvartalet uppgick nettoomséttningen till 2 830 Tkr
(4 175), vilket ar en minskning med 32 procent jamfort med
motsvarande period féregdende ar. Den minskade
nettoomsattningen ar huvudsakligen hanforlig till farre
antal brand sales-samarbeten pé Yaytrade med farre
produkter per slapp, jamfort med samma period 2021.
Under perioden uppgick nettoomsattningen for RE/WAY till
759 Tkr (337) vilket motsvarar en 6kning med 125 procent.
Okningen ar framfor allt hanforlig till ett breddat
produktsortiment och fler forséljningskanaler som
sammantaget lett till en 6kad efterfragan pa bolagets
produkter.

Bruttoresultat & bruttomarginal

Under kvartalet uppgick bruttoresultatet till 1186 Tkr

(1 393), vilket ar en minskning med 15 procent jamfort med
motsvarande period féregaende &r. Bruttomarginalen
uppgick till 42 procent (33), vilket motsvarar en 6kning
med nio procentenheter. Okningen ar hanforlig till att
Yaytrade arbetat med selektiva inkdp av dverlager,
samples och returer vilket lett till en starkare
bruttomarginal jamfort med forséljning via den historiskt
storsta andelen av forsaljningen som varit via
kommissionsmodell. Bruttoresultat- och marginal starks
aven av den 0kade nettoomsattningen samt starkta
bruttomarginalen pa RE/WAY.

Rorelseresultat

Rorelseresultatet for perioden uppgick till -7 544 Tkr
(-8 206). Rorelsemarginalen uppgick till -177 procent

(-159).

Rorelseresultatet paverkades negativt av den minskade
nettoomsattningen, samt av hogre personalkostnader och

hogre avskrivningar av immateriella anlaggningstillgangar.

Rérelseresultatet paverkades positivt av minskade Ovriga
externa kostnader om -3 984 Tkr (-5 529), hanforligt till
minskade logistikkostnader pa grund av fardigstalld

centralisering till lagret i Jonkoping,samt lagre
marknadsféringskostnader och konsultkostnader.

Rorelseresultatet paverkades dven negativt av 6kade
avskrivningar av immateriella tillgangar vilka uppgick till
-1 417 Tkr (-729). Den absoluta majoriteten av
avskrivningarna ar kopplade till balanserade utgifter for
utvecklingsarbeten och liknande arbeten vilka uppgick till
1087 Tkr (-714), samt dvervarden fran forvarv, dar de
forvarvsrelaterade avskrivningarna som &ar tvingande
enligt K3 uppgick till -307 Tkr (0).

Resultat

Resultat efter skatt uppgick for kvartalet till -7 551 Tkr
(-8 218). Resultat per aktie uppgick till -0,29 kr (-0,43).

Kassaflode och likvida medel

Kvartalets kassaflode uppgick till -7 419 Tkr (-1 612).
Likvida medel vid periodens utgédng uppgick till 623 Tkr
(24 836). Kassaflodet fran den l6pande verksamheten
uppagick till -5 086 Tkr (-10 190).
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opierio Group AB aktien

Spherios aktie och teckningsoption ar noterade pa Nasdaqg
First North Growth Market och handlas till kortnamnet
SFERIO och SFERIO TO2. Aktiekapitalet uppgar till 1 300
456 kr, fordelat pa 26 009 110 aktier med ett kvotvarde om
8,2755kli. Sista betalkurs for aktien den 30 juni 2022 var

, r.

Agare’

Provider Investment AB

Thoren Tillvaxt AB

David Knape (privat & genom bolag)
Oscaria Capital AB

Jon Berglund (privat & genom bolag)
First Venture Sweden AB

Stefan Alvarsson (privat & genom bolag)
Palmstierna Invest AB

Futur Pension Forsakringsbolaget
Gainbridge Novus Nordic

Ovriga

Totalt?

1. Informationen &r hamtad fran Euroclear per 2022-06-30.
2. Totalt antal emitterade aktier per 2022-06-30

Bolagets storre aktieagare

Bolagets storsta aktiedgare per den 30 juni 2022 redovisas
i nedanstéende tabell.

Antal aktier Andel %
2704 318 10,4
1776 443 6,8

1462171 5,6
1353 087 5,2
1069 295 4.1

920 000 3,5

862 365 3,3

800 244 31

666 666 2,6

650 000 2,5
13744 521 52,8

26 009 110 100,0
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Dvrioinformation

Medarbetare

Antalet medarbetare i bolaget uppgick vid periodens slut
till 15 anstallda (21) varav 10 mén och 5 kvinnor. |
ledningsgruppen aterfinns tre man och en kvinna.

Vasentliga risker

Riskerna i bolagets verksamhet kan generellt delas in i
marknad och branschrelaterade, legala och regulatoriska
samt finansiella risker. En detaljerad redovisning av
bolagets risker, osdkerhetsfaktorer samt hantering av de
samma aterfinns i bolagets prospekt som publicerades i
samband med bolagets notering i mars 2021.

Framtidsutsikter

Spherio Group lamnar inga prognoser.

Narstaendetransaktioner

Inga narstdendetransaktioner har skett under perioden.

Eventualforpliktelser

Per dagen for rapporten finns inga utestdende lan eller
andra avtalsforpliktelser mellan bolaget och nagon av
bolagets narstaende.

Sasongsvariatoner

Spherios forsaljning ar beroende av konsumentbeteenden
dar exempelvis konsumtionen generellt varierar mellan
olika perioder av aret. Forséljningen paverkas dven av
vilken period som varumarken valjer att genomféra
sample sales och 6vriga utfoérsaljningar.

Metodbeskrivning
proformaredovisning

For att illustrera koncernens omfang vid datumet for
publicering av denna delarsrapport redovisar vi en
proforma Over resultat- och balansrdkning i sammandrag.
Syftet &r att ge en bild av hur koncernens finansiella
stallning och resultat hade sett ut per 30 juni 2022 om det
bolag som férvarvats under perioden hade varit
konsoliderat med den befintliga delen av koncernen under
hela perioden och jamforelseperioden.

Redovisningsprinciper

Delarsrapporten &r uppréattad i enlighet med BFNAR 2012:1
Arsredovisning och koncernredovisning (K3).

Bolaget tillampar fran och med fjarde kvartalet 2021
bruttoredovisning av aktiverade utvecklingskostnader.
Detta innebar att utvecklingsarbeten utford av egen
personal redovisas brutto under raden aktiverat arbete for
egen rakning respektive personalkostnader i
resultatrdkningen. Jamforelsetalen har andrats pa
motsvarande satt. Det ar en 4ndring som endast paverkar
klassificeringen i bolagets resultatrékning.

Genom tillampning av BFNAR 2012:1 Arsredovisning och
koncernredovisning (K3) medférs att Gvervarden fran
forvarv enligt praxis skall skrivas av linjart dver en |6ptid
pa fem ar. Detta ar i K3 tvingande avskrivningar med en
negativ resultatpaverkan som foljd.

Redovisningsprinciperna ar i dvrigt oférandrade jamfort
med &rsredovisningen fér 2021 som finns tillganglig pa
Spherios webbplats www.spheriogroup.com.
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Styrelsens och verkstallande
direktorens forsakran

Styrelsen och verkstéllande direktoren forsékrar att denna deldrsrapport ger en réttvisande Gversikt av bolagets
verksambhet, stéllning och resultat samt beskriver vasentliga risker och osakerhetsfaktorer bolaget star infor.

Stockholm den 26 augusti 2022
Spherio Group AB (publ) (org. nr 559026-0963)

Luca Di Stefano David Knape Flora Palmstierna
Styrelseordférande Styrelseledamot Styrelseledamot
Oscar Salén Henrik Hobik Stefan Alvarsson
Styrelseledamot Styrelseledamot Styrelseledamot

Mikael Wiborgh

Tf. VD

Denna delarsrapport har ej varit foremal for granskning av bolagets revisorer.

Denna information ar insiderinformation som Spherio Group AB (publ) ar skyldigt att offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande
den 26 augusti 2022 kl. 08.00 CEST.

Bolagets Certified Adviser & Eminova Fondkommission AB, telefon: +46 (0)8-684 211 10, e-post: adviser@eminova.se

For mer information, se Spherio Groups webbplats www.spheriogroup.com

Finansiell kalender Kontaktinformation
Delarsrapport 18 november 2022 Namn: Mikael Wiborgh, tf. VD
januari-september 2022 Tel: +46 73 462 29 57
Bokslutskommuniké 17 februari 2023 Email- ikael wiborah heri
januari-december 2022 mail:  mikael.wiborgh@spheriogroup.com
A o ) eller ir@spheriogroup.com
A:\rsredowsnlng 2022 14 april 2023 Adress: Skeppargatan 65

Arsstdmma 12 maj 2023 11459 Stockholm
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Joncerens resuaiing
| Sammantrag

1. Rorelseresultat fore avskrivningar och nedskrivningar av materiella och immateriella anlaggningstillgangar For vidare definition av nyckeltal, se sida 22.
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foncernens balansrakming
| Sammandrag
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Rﬂlllllll'l Over Koncernens
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foncernens rapport
Dver Kassaflougn
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Moderiolagels resultatrakning
| Sammandrag
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Moderuolagets alansrakning
| Sammandrag
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Deiinitioner

Denna rapport innefattar definitioner och nyckeltal som ej
tydligt definieras i ARL eller BFNAR 2012:1 Arsredovisning
och koncernredovisning (K3) men som foretagsledningen
anser vara viktiga matt pa verksamhetens utveckling,
varpa de definieras nedan.

Bruttoresultat

Nettoomsattning minskat med kostnaden for handelsvaror.

Bruttomarginal

Nettoomséttning minskat med kostnaden for handelsvaror,
i andel av nettoo mséttningen.

EBITDA

Rorelseresultat fore betalning av rantor och skatt samt
operationella av- och nedskrivningar av materiella och
immateriella anléggningstillgéngar samt av- och
nedskrivningar pa forvarvsrelaterade dvervarden.

Rullande 12 manader (R12)

Summering av de senaste fyra kvartalens resultat- och
balansrakningar.

Resultat per aktie

Periodens resultat efter skatt dividerat med antalet
utestdende aktier vid periodens utgang.

Resultat per aktie efter
utspadning
Periodens resultat efter skatt dividerat med summan av

antalet utestaende aktier samt utestaende
teckningsoptioner vid periodens utgang.
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Yaytrade
RE/WAY



