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Next Generation Aerogel

Svenska Aerogel uppdaterar om affarslaget

- Fler kunder vidare till pilotfas med nya Quartzene produkter

Svenska Aerogel ser ett fortsatt starkt affarslage da flera kunder gar vidare till pilotfas. Utvecklingsfasen ar
darmed avklarad och de nya produkterna med Quartzene ar godkdnda. Tor Einar Norbakk vd Svenska Aerogel

informerar.

- Vi ser en 6kning av kunder i fasen Pilot / Ramp up, vilket betyder att kunden har en godkand certifierad produkt
med Quartzene och darmed avslutat utvecklingsfasen. Nu gar kunderna vidare med storre tester i
pilotanlaggningar och provkorningar i produktionen. Vi ser att vdra kunder pabdérjar férhandlingar om kommersiella
villkor med sina kunder pa marknaden innan de lanserar produkten och gdr dver i fullskalig produktion, sager Tor

Einar Norbakk, vd Svenska Aerogel.

Svenska Aerogel bedomer den potentiella volymen till cirka 400 ton per ar, om och ndr dessa respektive kunder
gatt vidare till mognadsfas, vilket kan intraffa 1-3 ar efter ramp up. Las mer:

https://www.aerogel.se/marknad/affarsutveckling-saljcykler/

- Det dr ldtt — och fullt forstdeligt - att underskatta komplexiteten i hur den har typen av affdrer utvecklas.
Sdljprocessen fran prospektering till att vi uppnar full potential hos en kund tar olika lang tid beroende pa vilken typ
av industrisektor kunden befinner sig i. Det handlar om ca 2-3 ar, ibland mer, innan en ny produkt med Quartzene

ar redo for lansering.

Vi har samarbetat i flera ar med dessa kunder och under en senaste tiden har vi utvecklat vart kvalificerade stod i
kundernas utvecklingsarbete. De anvander vart material Quartzene for att oka effektiviteten i sina produkter som i
te x termisk isolering dar utvecklingsarbetet kan paga nagot /nagra ar beroende pa typ av industri. Bland de
storre kunder som nu narmar sig produktlansering har vi bl a tillverkare av isolerande byggnadsmaterial. En annan
storre kund i den har fasen anvander Quartzene i gjutformar och har precis startat testkdrningar pa sina kundlinjer i
Europa, Asien och i Sydamerika. Partnerskapet, med Svenska Aerogel som leverantor av insatsmedel och kunden,

bygger pa sekretessavtal som syftar till att skydda kundens produktutveckling och IP.

- Nya utvecklingsprojekt fylls pd i allt hogre takt nu tack vare vara distributdrers saljarbete som kompletterar var
egen saljkdr. Vi har idag 13 globalt fordelade distributorer som arbetar med att tillgodose sina respektive

marknaders behov av lI6sningar som Quartzene tillgodoser.

For mer information kontakta: Tor Einar Norbakk, vd Svenska Aerogel 070 616 0867,

toreinar.norbakk(@aerogel.se

Svenska Aerogel tillverkar och kommersialiserar det nanoporosa materialet Quartzene® for olika industriella
applikationer. Svenska Aerogels affdrsidé ar att tillgodose marknadens behov av nya material med fokus pa
hallbarhet. Quartzene skraddarsys i olika applikationer for att tillféra avgorande egenskaper. Bolagets vision dr att
vara den hogst varderade affarspartnern med nya materiallésningar for en hallbar varld.

Svenska Aerogel Holding AB

Strommavagen 2
SE-803 09 GAVLE www.aerogel.se info@aerogel.se


mailto:info@aerogel.se
https://www.aerogel.se/marknad/affarsutveckling-saljcykler/
mailto:toreinar.norbakk@aerogel.se

W SVENSKA AEROGEL QU Srt7ene

Svenska Aerogel Holding AB &r listat p& Nasdaq First North Growth Market. Certified Next Generation Aerogel
Adviser ar FNCA, 08-528 003 99 info(@fnca.se. Gavle 2021-10-14

Svenska Aerogel Holding AB
Strommavagen 2
SE-803 09 GAVLE www.aerogel.se info@aerogel.se


mailto:info@aerogel.se
mailto:info@fnca.se

